
Give your career a new 
swing and discover the 
professional 
possibilities within VWR 
International 

VWR’s business is highly 
diversified across products and 
services, geographic regions and 
customer segments. The 
company offers products from a 
wide range of manufactures, to a 
large number of customers 
primarily in North America, 
Europe and Asia Pacific. 
 
VWR ‘s principal customers are 
major pharmaceutical, 
biotechnology, chemical, 
technology, clinical, food 
processing and consumer 
product companies, universities 
and research institutes, 
governmental agencies, 
environmental testing 
organisations and primary and 
secondary schools. 
 
VWR distributes a diversified 
product mix, including chemicals, 
glassware and plasticware, 
equipment and instruments, 
furniture, protective apparel 
production and safety products, 
and other life science and 
laboratory products and supplies. 
 
VWR supports its customers by 
providing storeroom 
management, product 
procurement, supply chain 
systems integration, technical 
services and laboratory bench top 
delivery. VWR maintains 
operations in over 25 countries 
and employs over 8000 people 
worldwide 

www.vwr.at/careers 

VWR ist ein international tätiger, in Österreich führender Laborfachhändler. 

Wir beliefern unsere Kunden mit einem weltweit etablierten Sortiment an Chemikalien, 

Reagenzien, Verbrauchsmaterialien, Arbeitsschutzprodukten, sowie Geräten und 

Dienstleistungen. 

 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir eine/n engagierte/n Account Manager/in im 

Innendienst: 

  

   IHRE AUFGABEN 

• Kompetente Beratung unserer Kunden und Partner in Österreich 

• Präsentation und Verkauf unserer Produkte, Geräte und Dienstleistungen (Solution Selling) 

• Aufbau eines Netzwerkes sowie einer strategischen Beziehung zu Kunden und Herstellern 

• Akquisition neuer Geschäftskunden 

• Umsatzsteigerung bei bestehenden Kunden  

• Enge Zusammenarbeit mit unseren SpezialistInnen im Innen- und Außendienst 

• Umsatzverantwortung und – Entwicklung inkl. Umsatz- und Potentialanalysen 

    

   IHR PROFIL 

• Kontakt- und Kommunikationsfähigkeit gepaart mit sehr guten rhetorischen Fähigkeiten      
sowie der Fähigkeit Netzwerke zu bilden 

• Unternehmerisches und selbstständiges Denken und Handeln mit dem Auge für Prioritäten 

• Problemlösungs- und Entscheidungskompetenz 

• Kenntnisse des Laborgeschäftes von Vorteil 

• Freude an der Arbeit und am Umgang mit Kunden am Telefon bzw. per E-Mail 

• aktives Verkaufsverhalten und Abschlussstärke 

• Teamplayer 

• sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse  

• sehr gute MS-Office Kenntnisse 

 

   Das Gehalt ist abhängig von beruflicher Qualifikation und Erfahrung. 

   Die Bereitschaft zur Überzahlung ist gegeben, da wir deutlich mehr als das 

   vorgeschriebene kollektivvertragliche Mindestgehalt von € 1.546,00 brutto pro Monat  

   (für das 1. Berufsjahr als Angestellte/r) bezahlen.  

 

 INTERESSE? 

   Wenn Sie bereits Erfahrung gesammelt haben und eine selbständige, 

   kommunikative Persönlichkeit sind, sowie über einen strukturierten Arbeitsstil 

   verfügen, dann richten Sie bitte Ihre schriftliche Bewerbung an: 

 

              VWR International GmbH, Graumanngasse 7, 1150 Wien 

              zH Frau Sarah Knittler, MA, HR-Specialist 

              E-Mail: sarah.knittler@vwr.com 

 

Account Manager/in 

im Innendienst                                                             Standort 1150 Wien 


